PILOT — Management Cockpit

lhr Navigator und Wegweiser fiir Ihren optimalen Geschaftserfolg.
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Genauso wie ein Flugzeugfthrer, ein
Rennfahrer oder ein Lotse sind Sie
als Manager eines touristischen Unter-
nehmens daftr verantwortlich, die
richtigen Entscheidungen zu treffen.
Hierzu bendtigen Sie eine solide und
umfassende Entscheidungsgrundlage
und zuverldssige Instrumente, von
denen Sie aktuelle Zustandsdaten
ablesen kdnnen und mit denen Sie
zukiinftige Entwicklungen prognosti-
zieren und antizipieren kénnen.

So wie der Pilot, der Rennfahrer und
der Lotse sich auf ihre jeweiligen
Instrumente im Cockpit, im Fahrersitz
und auf der Briicke verlassen kdnnen,
so bendtigen auch Sie ein zuverlassiges
Instrument mit dem Sie die Fiille an
Daten und Parametern, auf denen lhre
Entscheidungen beruhen, eingéngig
visualieren kénnen.

Wir haben ein derartiges Instrument ftir
Sie entwickelt:

Pilot - das Cockpit fiir Manager in
touristischen Unternehmen.

PILOT kann von unterschiedlichen
Anwendern in Ihrem Unternehmen
benutzt werden. Hierfiir haben
wir unterschiedliche Ansichten und
Funktionen erstellt:




Kaufmannisch

Dies ist der Hauptscreen fiir kaufmannisch
verantwortliche Manager eines
Touristikunternehmens und fir Vertriebs-
verantwortliche.

Ubersichtlich werden die wichtigsten Kenn-
zahlen zum Umsatz, Pax-Entwicklung und
Rendite dargestellt.

Mittels einfacher Drill-Down-Funktionen kann
die Datenbasis von einem globalen Gesamt-
unternehmensblick bis hinunter auf einzelne
Zielregionen und Orte analysiert werden.

Alle Kennzahlen werden tber einen von
lhnen definierten Berichtszeitraum kumuliert
ausgegeben. Dabei erfolgt fir jede Kennzahl
der Vergleich gegentber Plan und der
Vergleich mit dem gleichen Berichtszeitraum
des Vorjahres. Abweichungen gegentiber
Plan und/oder dem Vorjahr lassen sich somit
sofort optisch identifizieren.

Nach dem Motto ,Gefahr erkannt - Gefahr
gebannt” kénnen Sie nun Gegenmalnahmen
einleiten, um die Kennzahlen und damit Ihren
Verantwortlichkeitsbereich wieder sprich-
wortlich aus dem roten Bereich zu bringen.

Ein wichtiges Instrument stellt
dabei die Betrachtung der
aktuellen Buchungsentwicklung
dar. Sie erhalten einen einfachen
Uberblick zu Buchungseingangen,
Stornierungen, offenen

Requests usw. und kénnen so
ableiten, wie sich lhre
Gesamtsituation in der ndheren
Zukunft entwickeln wird.

kaufmannisch







